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2.1 Pengantar

Penolakan adalah bagian dari penggalangan dana, tetapi tidak perlu membuat Anda
merasa putus asa. Modul ini akan mengajarkan Anda bagaimana menangani penolakan
dengan positif dan tetap termotivasi. Pelajari cara melihat penolakan sebagai langkah
menuju menemukan mereka yang benar-benar tertarik dan siap mendukung misi Anda.

2.2 Mengapa Menangani Penolakan Penting?

Menangani penolakan dengan baik penting karena menjaga Anda tetap termotivasi dan
fokus. Jika Anda membiarkan penolakan membuat Anda putus asa, Anda mungkin
menyerah terlalu cepat atau kehilangan peluang baru. Dengan belajar menangani
penolakan secara positif, Anda tetap tangguh dan terus maju, meningkatkan peluang
Anda untuk menemukan mereka yang sudah disiapkan oleh Tuhan.

2.3 Strategi untuk Menangani Penolakan

1. Pertahankan Perspektif

Pahami bahwa penolakan bukanlah sesuatu yang bersifat pribadi. Seringkali berarti
bahwa waktunya atau keadaan tidak tepat untuk calon mitra. Ingatlah bahwa misi
Anda berharga dan Anda akan menemukan mitra yang tepat pada waktunya.
Percayalah pada proses dan rencana Tuhan untuk perjalanan penggalangan dana
Anda.

2. Refleksi dan Pembelajaran

Setelah penolakan, luangkan waktu untuk merefleksikan interaksi tersebut.
Pertimbangkan apa yang berjalan dengan baik dan apa yang bisa diperbaiki. Gunakan
masukan ini untuk menyempurnakan pendekatan Anda dan meningkatkan upaya
penggalangan dana di masa depan.

3. Tetap Positif dan Persisten

Penolakan bisa membuat kecewa, tetapi penting untuk tetap positif dan persisten.
Ingatkan diri Anda tentang misi Anda dan alasan mengapa Anda sangat bersemangat
tentang hal itu. Teruslah maju dan percayalah bahwa Anda akan menemukan mitra
yang tepat, karena Tuhan telah menyiapkan mereka untuk tujuan Anda.
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4. Cari Dukungan dari Rekan

Bagikan pengalaman Anda dengan rekan-rekan penggalang dana. Mereka dapat
menawarkan wawasan berharga, dorongan, dan strategi untuk menghadapi
penolakan. Mengetahui bahwa orang lain telah menghadapi tantangan serupa bisa
memberikan kenyamanan dan motivasi.

2.4 Memahami Penolakan
1. Bukan Orang yang Tepat

Penolakan sering berarti bahwa orang yang Anda hubungi bukanlah pilihan yang tepat
untuk tujuan Anda saat ini. Ini tidak mengurangi nilai misi Anda. Ini hanya berarti Anda
perlu terus mencari mereka yang lebih selaras dengan visi Anda. Percayalah bahwa
Tuhan telah menyiapkan orang yang tepat untuk Anda. Ingat, mereka mungkin masih
ingin mengetahui lebih banyak tentang rencana pelayanan Anda dan bisa
berkomitmen di masa depan. Tetap informasikan mereka dari waktu ke waktu, karena
keadaan bisa berubah.

2. Waktu dan Keadaan

Kadang-kadang, calon mitra mungkin menolak permintaan Anda karena waktu atau
keadaan pribadi. Mereka mungkin menghargai tujuan Anda tetapi tidak dapat
berkomitmen saat ini. Hormati keputusan mereka3 3dan tetap buka untuk peluang di
masa depan. Pembaruan rutin tentang pelayanan Anda dapat membantu mereka
tetap terhubung dan mungkin mereka akan mendukung k3etika waktunya tepat.

3. Bentuk Dukungan Alternatif

Bentuk penolakan lainnya bisa terjadi ketika calon mitra tidak dapat memberikan
dukungan finansial tetapi bersedia membantu dengan cara lain. Mereka mungkin
berkomitmen untuk berdoa untuk misi Anda, menawarkan waktu sukarela, atau
memberikan nasihat dan koneksi berharga. Kenali dan hargai bentuk dukungan ini,
karena mereka juga penting untuk keberhasilan pelayanan Anda. Dengan menjaga
keterlibatan mitra ini, Anda membangun basis dorongan dan bantuan yang lebih luas
yang bisa sama berdampaknya dengan kontribusi finansial.
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2.5 Tips Praktis

1. Tetap Terorganisir: Catat interaksi Anda dan tindak lanjuti dengan calon mitra secara

berkala.

. Bersikap Sopan: Selalu ucapkan terima kasih kepada individu atas waktu dan

pertimbangan mereka, meskipun mereka menolak untuk mendukung Anda.

Belajar dari Setiap Pengalaman: Gunakan setiap interaksi sebagai kesempatan belajar
untuk meningkatkan pendekatan dan strategi Anda.

Percayakan Prosesnya: Ingat bahwa penggalangan dana adalah pencarian untuk
orang-orang yang sudah disiapkan Tuhan untuk tujuan Anda. Yakinlah bahwa mitra
yang tepat akan datang pada waktunya.

2.6 Refleksi Pribadi

Luangkan waktu untuk merefleksikan pengalaman Anda dengan penolakan. Tulis tentang
bagaimana perasaan Anda dan apa yang Anda pelajari dari setiap situasi. Pertimbangkan
bagaimana Anda dapat menerapkan pelajaran ini untuk upaya penggalangan dana di
masa depan.

2.7 Persiapan untuk Pertemuan dengan Pelatih Penggalangan Dana Anda

Sebelum pertemuan Anda yang akan datang dengan pelatih penggalangan dana, lakukan
langkah-langkah berikut:

1.

Refleksikan Penolakan Masa Lalu: Pikirkan tentang penolakan terbaru yang Anda alami
dan bagaimana Anda menanganinya.

. ldentifikasi Area untuk Perbaikan: Catat area mana yang Anda rasa bisa memperbaiki

pendekatan Anda.

. Siapkan Pertanyaan: Tuliskan pertanyaan atau kekhawatiran yang Anda miliki tentang

menangani penolakan dan melanjutkan upaya penggalangan dana Anda.
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2.8 Kesimpulan

Menangani penolakan adalah bagian penting dari perjalanan penggalangan dana. Dengan
mempertahankan pandangan positif, belajar dari setiap pengalaman, dan fokus pada
menemukan mitra yang sudah disiapkan, Anda dapat menavigasi penolakan dengan
efektif dan terus mengejar misi Anda dengan keyakinan dan ketahanan. Ingat,
penggalangan dana adalah pencarian untuk orang-orang yang sudah disiapkan Tuhan
untuk tujuan Anda. Percayalah pada proses ini, dan Anda akan menemukan dukungan
yang Anda butuhkan.



